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Le invita a participar en el seminario

Herramientas para investigar a sus clientes y a futuros socios
internacionales y alternativas en caso de atraso de pagos o fraudes.

Fecha de realizacion: Martes 26 de Enero del 2010.

Lugal Hotel Crowne Plaza Corobici. Salén Corcovado 3.
Hora: de 8:30 a.m. a 12:00 m. d.

Fecha cierre de inscripcion: Viernes 22 de Enero, 2010.

i Empresarios, gerentes, jefes, y a futuros socios encargados de
comercializacién, importacion y exportacion, interesados en
conocer herramientas de invesfigacién de clientes y proveedores
internacionales y alternativas de solucion de conflictos comerciales.
Expositores: Sr. James B. Mintz, Fundador de The Mintz Group, presfigiosa

agencia de invesfigacion comercial infernacional con 8 sucursales
en Estados Unidos, Londres, Inglaterra y Zurich, Suiza
Sr. Patrick J. Kelkar, Socio director de The Mintz Group, con 12
aios de experiencia en casos de fraude en Asia, Africa y Lafinoamérica.
Invesfigador del Banco Mundial y Pricewaterhouse Coopers.
Temas: 1. Herramientas y técnicas para investigacion de clientes, futuros
socios y a proveedores en exportacion e importacion
2. Pasos a seguir antes de establecer relaciones, durante disputas
y después de fraudes o afrasos de pagos.

Informacién e inscripciones:

Marolg Aguilar Damoris Zamora
Tel: 2299.4853 Tel: 22994837

Email: moguilar@procomer.com Email: dzamora@procomer.com
Patrocinan:
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